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C. R. / Barcelona
El Salón Náutico muestra este
año su afán de superación con
una cita insólita: se concentra to-
do en el Port Vell, en concreto
entre el Moll de la Fusta y el de
Espanya, justo enfrente del Ma-
remàgnum. Una ubicación idó-
nea para espolear las ventas de
embarcaciones en tiempos de
crisis. y atraer hasta a 70.000 vi-
sitantes en tan sólo cinco días.

Al acto de inauguración de
ayer acudieron el conseller de Te-
rritori i Sostenibilitat, Lluís Reco-
der; el alcalde de Barcelona, Xa-
vier Trias; el presidente de la Cá-
mara de Comercio de Barcelona,
Miquel Valls; el presidente del
Puerto de Barcelona, Sixte Cam-
bra; y el del comité organizador
del salón Luis Conde, además de
representantes de la Armada.

Ésta, la edición 51 del certa-
men, es especial debido a la
enorme reconversión que ha su-
frido en los últimos días para
adaptarse a las exigencias del
mercado actual y facilitar el ne-
gocio entre expositores y visitan-
tes. Por ello, se han acortado los
días de celebración (de nueve a
cinco) y se ha concentrado todo

en el centro de Barcelona, un es-
pacio cargado de simbolismo pa-
ra estrechar lazos con una ciu-
dad muy afín al mar.

Los expositores lo saben, con-
fían en el poder de atracción de la
marca Barcelona y no han querido
faltar a la cita. Por ello, se reúnen
estos días en el Port Vell unas 267
de primer nivel como Hanse,
Rodman, Bava-
ria o Sun-
seeker, entre
otras. Ninguna
quiere faltar a
una cita de re-
ferencia para el
sector y pione-
ra en el panora-
ma nacional.

En total, los
visitantes que
estos días se
acerquen por el
litoral barcelonés se encontrarán
con 155 embarcaciones flotantes y
más de 500 entre los stands que
bordean el puerto.

La feria arranca con la preten-
sión de alcanzar 70.000 visitas,
una cifra nada desdeñable si se
tiene en cuenta que el año pasado
se produjeron 108.000 con nueve

días de exposición entre el recin-
to ferial de Gran Via y el propio
Port Vell. De hecho, ésta es la pri-
mera vez que el certamen con-
centra toda su oferta en el centro
de la capital catalana. Otro cam-
bio es su ubicación en el calenda-
rio ferial, que se adelanta de las
fechas tradicionales de noviem-
bre a finales de septiembre.

El conseller Recoder sostuvo
ayer que el náutico es un sector
muy importante en sus vertientes
deportiva, pesquera y puramente
económica para Cataluña, mien-
tras que Trias consideró que la
nueva ubicación en el puerto y su
concentración en un solo lugar es
un «éxito».

También cambian el tipo de
embarcaciones que se pueden
encontrar en el Salón: se pasa de
la medida mínima de 12 metros
de eslora a ocho metros, una re-
baja que abre la puerta a los bar-
cos más pequeños y económicos.
El sector necesita reinventarse
frente a la crisis y aúna posicio-
nes para hacer un frente común y
animar las ventas.

De hecho, más de tres cuartas
partes de las operaciones y tran-
sacciones comerciales del merca-
do se cierran durante los días del
Salón Náutico de Barcelona, cita
de referencia para todo el sector.
Por ello, durante estos días se
pueden encontrar en el propio Sa-
lón ofertas especiales tanto de
compra como de mantenimiento
de embarcaciones.

Además de la exposición flo-
tante con 155 embarcaciones,
también hay la muestra en seco
en el Moll de la Fusta, donde se
encuentran productos y servicios
náuticos como electrónica y mo-
tores, pinturas, velerías, remol-
ques, artículos de pesca, chárter y
puertos deportivos, además de
pequeñas embarcaciones de me-
nos de ocho metros de eslora.

El Port Vell, ubicación de la muestra flotante de la feria, donde hay embarcaciones a motor y a vela. / JORDI SOTERAS

EL CERTAMEN

El Port Vell como reclamo para
vender más embarcaciones
La feria concentra las novedades tanto en embarcaciones como en accesorios de 267 empresas

Entotalsepuedenver155barcosaflotede
unmenortamañoyunpreciomásasequible,
aunque también hay grandes buques

Las principales operaciones del sector
se cierran durante los días del Salón, un
termómetro económico para todo el año

ESTACIONES NÁUTICAS

Ofrecer servicios
durante todo el
año, clave para los
‘touroperadores’

Barcelona
Desestacionalización, diversi-
ficación y diferenciación de la
oferta para hacer frente a la
crisis. La Asociación de Esta-
ciones Náuticas de Cataluña
(Aenc) quiere conseguir una
mayor capacidad de negocia-
ción con los touroperadores y
las instituciones públicas, y
para ello apostará por un mo-
delo más flexible, que ofrezca
servicios y actividades duran-
te todo el año.

En el marco de la 51 edición
del Salón Náutico Internacio-
nal de Barcelona que se cele-
bra en el Port Vell, el presiden-
te de la Aenc, Joan Barberà,
sostuvo ayer que todo ello se
puede conseguir a través de la
fortaleza de una marca como
Estaciones Náuticas de Cata-
lunya. Así, Barberà señaló que
esta marca representa el con-
cepto destinos de mar, y recal-
có que debe ser única para to-
dos con el objetivo de generar
sinergias y realizar promocio-
nes conjuntas.

Cataluña es la comunidad
con más estaciones náuticas,
con seis: Roses, Estartit, San-
ta Susanna, Vilanova i la Gel-
trú, Costa Daurada y Sant
Carles de la Ràpita.
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